Prečo CURAPROX?

Pre mňa je dôležité, že produkty značky CURAPROX som používal a preferoval už niekoľko rokov predtým, ako som začal pre túto spoločnosť pracovať. Bolo pre mňa teda ľahké stotožniť sa s ideálmi spoločnosti, napríklad s tézou ,,platenia za kvalitu“. Navyše, v praxi je v prípade našich výrobkov markantnejším ukazovateľom skôr ,,kvalita“ ako ,,platenie“, keďže v porovnaní s konkurenciou sú ceny produktov z radu CURAPROX väčšinou porovnateľné, v krajnom prípade o niečo vyššie. 
Tak ako mnoho ľudí, aj ja patrím medzi zákazníkov, ktorí pri kúpe obuvi bezvýhradne siahajú po značkovom tovare. Dôvodom je, že prioritou je pre mňa kvalita. Tá je v prípade porovnania značkovej obuvi s tou z napríklad čínskych obchodov pochopiteľne na strane drahšej značkovej obuvi. Nevidím dôvod, prečo by ľudia nemali tak isto pristupovať aj k prostriedkom dentálnej hygieny. Navyše, z vlastnej skúsenosti môžem povedať, že keď použijem napríklad medzizubnú kefku CURAPROX a následne nejaký konkurenčný výrobok, môj medzizubný priestor pociťuje väčší rozdiel ako pociťujú moje chodidlá, keď si obujem značkové topánky a následne za nimi si dám na nohy obuv čínskej výroby. Paradoxne, zatiaľ čo medzi značkovou a čínskou obuvou je cenový rozdiel priepastný, ceny výrobkov CURAPROX sa od väčšiny konkurencie líšia iba kozmeticky.

Na princípoch a smerovaní spoločnosti Curaden Swiss si cením aj to, že pre ľudí v štruktúrach spoločnosti nie je problém priznať si, ak v nejakom produkte zaostávame za konkurenciou. Naopak, táto sebareflexia je spravidla nasledovaná snahou pozmeniť daný produkt takým spôsobom, aby čo najlepšie vyhovoval potrebám zákazníka, o čom svedčí fakt, že pri vyvíjaní výrobkov nevychádzame len z najaktuálnejších vedeckých štúdií, ale neraz pri tomto procese spolupracujeme aj so psychológmi.
